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Wir brauchen Verstärkung! 
 
 
Als innovatives und technologieorientiertes Systemhaus liefern wir auf Basis der qualitativ 
hochwertigen Lösungen unseres Partners Siemens PLM Software sowie eigener branchenorientierter 
Produkte praxisorientierte Engineering-Werkzeuge und Datenmanagementsysteme für den 
Entwicklungs- und Entstehungsprozess mechanischer Produkte. 
 
Für den Vertrieb in Südbayern und Baden-Württemberg suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt 
eine/n 
 
 

Mitarbeiter/-in für den Lösungsvertrieb 
 
 
Ihre Voraussetzungen  

 Sie haben ein Maschinenbau- oder Wirtschaftsstudium bzw. eine gleichwertige Ausbildung 
erfolgreich abgeschlossen.  

 Sie interessieren sich für eine anspruchsvolle Tätigkeit im Vertrieb von ganzheitlichen 
CAD/CAM/PDM/PLM-Lösungen auf der Basis von Unigraphics NX, Solid Edge, Teamcenter und 
den Software-Bausteinen und Dienstleistungen von Solid System Team GmbH. 

 Sie haben in Ihrer beruflichen Laufbahn bereits derartige oder andere Lösungen mit hohem 
Investitionsgrad erfolgreich vertrieben. 

 Sie haben die Fähigkeit und Motivation für den maßgeblichen Ausbau eines schlagkräftigen 
Vertriebsteams. 

 Sie sind kommunikativ, kontaktfreudig und arbeiten gern kundenorientiert in einem 
aufgeschlossenen Team. 

 Sie arbeiten selbständig und zielorientiert, sind flexibel, belastbar und können sich auf völlig 
unterschiedliche Projektanforderungen einstellen. 

 Sie beherrschen Deutsch und Englisch in Wort und Schrift. 

 
Ihre Aufgaben 

 Nach einer ausführlichen Einarbeitung übernehmen Sie die Betreuung von Bestandskunden 
und eines Vertriebsgebietes in Baden-Württemberg. 

 Sie erarbeiten sich die Marktkenntnis für Ihre Region und entwickeln zusammen mit der 
Geschäftsleitung bestehende Vertriebskonzepte erfolgreich weiter. 

 Sie gewinnen und betreuen Kunden und konzentrieren sich dabei vorwiegend auf 
mittelständische Unternehmen der Fertigungsindustrie. 

 Durch Ihren persönlichen Einsatz und Ihre Kompetenz im Umgang mit unseren Kunden 
sichern Sie den Aufbau langfristiger, partnerschaftlicher Geschäftsbeziehungen. 
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Wir über uns 
 
Die Solid System Team GmbH ist eines der erfolgreichsten Solid Edge-Systemhäuser mit Nieder- 
lassungen in Baden-Württemberg und Bayern und anerkannter Spezialist für Softwarelösungen und 
Dienstleistungen zur Standardisierung und Optimierung von Produkten und Prozessen über den 
gesamten Produktlebenszyklus. 
 
Als branchenerfahrener Partner realisieren wir mit unserem flexiblen und kundenorientierten Team 
ganzheitliche Lösungen für die Produktentwicklung. Unsere Softwarebausteine und Dienstleistungen 
bieten dem Kunden einen messbaren Mehrwert um Wertschöpfungspotenziale zu heben und 
Prozesse zu vereinfachen. Als kompetenter Partner unterstützen wir unsere Kunden durch 
Dienstleistungen in der Analyse und Optimierung der Geschäftsprozesse. 
 
 
 
 
Kontakt für Baden-Württemberg: 
 
Solid System Team GmbH 
Niederlassung Schönaich 
Herr Joachim Mack 
Benzstr. 17 
D-71101 Schönaich 
Tel.: 07031-7545-5 
 
info@SSTonline.de 
www.solid-system-team.de 
 

Kontakt für Südbayern: 
 
Solid System Team GmbH 
Hauptniederlassung Nittendorf 
Herr Werner Heckl 
Am Marktplatz 7 
D-93152 Nittendorf 
Tel.: 09404-9639-0 
 
info@SSTonline.de 
www.solid-system-team.de 
 

 
 


